АННОТАЦИЯ РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ
Дисциплина Б1.В.ОД.16 Правовое регулирование профессиональной деятельности
Семестр: 7
Количество часов: 144
Количество зачетных единиц: 4

Промежуточная аттестация: экзамен
Место дисциплины в структуре ООП:
        Обязательная дисциплина «Правовое регулирование профессиональной деятельности» включена в вариативную часть учебного плана подготовки бакалавров по направлению 38.03.06 Торговое дело. 
       Дисциплина «Правовое регулирование профессиональной деятельности»» необходима коммерсантам для успешного разрешения правовых конфликтов в пределах их компетенции.
Цель  и задачи освоения  дисциплины:  
Целью дисциплины является специальная правовая подготовка студентов в области  законодательного регулирования будущей профессиональной деятельности. Углубленное изучение законодательства и правовых инструментов, регулирующих и оформляющих сложные системы договорных отношений в условиях рынка, правовое положение субъектов коммерческой деятельности, основных договоров, применяемых в коммерческой деятельности, механизма государственного регулирования и контроля правоотношений, возникающих в сфере торговли.
Задачи: 

· научить студентов разбираться в сложном хозяйственном законодательстве;

· добиться знания правовых основ коммерческой деятельности, государственного регулирования торгового оборота в РФ, антимонопольного законодательства, хозяйственных связей торговли с другими отраслями экономики и договоров, опосредующих эти связи;

· изучить правовые статусы лиц, осуществляющих коммерческую деятельность;

· дать необходимые практические умения и навыки, связанные с применением действующего законодательства, регулирующего коммерческую деятельность.

Содержание дисциплины: 
Введение в коммерческое право. Субъекты коммерческой деятельности. Объекты торгового оборота. Конкуренция в торговом обращении. Договоры в коммерческой деятельности.  Договоры, содействующие торговле. Кредитные и расчетные  правоотношения. Внедоговорные обязательства. Имущественная ответственность в торговом обороте. Внешнеэкономическая деятельность. Защита имущественных прав и интересов участников торгового оборота. Судебный порядок защиты прав предпринимателей. Государственный контроль за соблюдением правил  
коммерческой деятельности.
         В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен обладать следующими общекультурными (ОК) и профессиональными (ПК) компетенциями:
       ОК-4: способность находить организационно-управленческие решения в нестандартных ситуациях, самостоятельно принимать решения и готовностью нести за них ответственность (знать виды коммерческих решений; уметь находить решения в нестандартных ситуациях, самостоятельно принимать решения);
       ОК-5: готовностью к выполнению гражданского долга и проявлению патриотизма; (знать цели, объекты, субъекты профессиональной деятельности; уметь применять действующее законодательство в профессиональной деятельности; владеть нормативными и техническими документами, необходимыми для осуществления профессиональной деятельности);

       ПК-2: уметь пользоваться нормативными документами в своей профессиональной деятельности, готовностью к соблюдению действующего законодательства и требований нормативных документов (знать федеральные законы, правовые акты, требования нормативной документации, регулирующие торговую деятельность; порядок оформление коммерческих актов, претензий, исков;  уметь пользоваться нормативными документами, регулирующие торговую деятельность, в своей профессиональной деятельности; грамотно оформлять договорные отношения);

       ПК-9: способность распознать и оценивать опасности разных видов с учетом общепринятых критериев (знать методики оценки опасности разных видов с учетом принятых критериев,  уметь оценивать опасности при осуществлении коммерческой деятельности);
      ПК-10: выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры, заключать договора и контролировать их выполнение (знать виды договоров, используемых в оптовой и розничной торговле; способы заключения договоров; основные условия договора поставки, купли-продажи в соответствии нормативно-правовой базы; особенности договорной работы; уметь заключать договоры и контролировать их выполнение; владеть навыками заключения договоров с партнерами).
Образовательные технологии: с целью реализации компетентностного подхода в учебном процессе используются активные и интерактивные методы обучения: проблемно-ориентированные лекции, метод дискуссии, в том числе лекции-дискуссии; практические занятия в форме решение ситуационных задач в микрогруппах, анализ мини-кейсов и др.
   Составитель: Е.А.Фесенко, канд. социол. наук, доцент, кафедра гражданского права
